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Kompakt-Training: Maverick Manager

Praktisch alle Unternehmen haben groBe Herausforderungen im Bereich des ,,Wilden Einkaufens”
(Maverick Buying). Dies zeigen auch immer wieder eindrucksvoll verschiedenste Umfragen und
Erfahrungen auf Foren, Trainings und Workshops. Fachbereiche und Mitarbeitende kaufen auf eigene
Faust Dienstleistungen und Produkte ein und umgehen dabei geltende Regelungen und Prozesse.

Der Schaden ist oft gro3, die entgangenen Wertbeitrage (z.B. entgangene Einsparungen) sowie die
internen Prozesskosten sind riesig. Zudem ist die Qualitat und Rechtssicherheit stark gefahrdet, weil
Leistungen oft ,,auf Zuruf” ohne verniinftige Vertrage beschafft werden.

Aus diesem Grunde sollte jedes Unternehmen gréBten Wert darauflegen, Maverick Buying systematisch
und nachhaltig in den Griff zu bekommen. In diesem Kompaktwebinar zeigen wir lhnen, wie dies geht:

Inhalte u. a.

> Der, MAVERICK
MANAGER® - In 9 Schritten
zum Erfolg “ als starkes
Losungsinstrument

> Differenzierter und
individueller Umgang mit
stark unterschiedlichen
Situationen und Treibern
von ,,Maverick Buying” im
Unternehmen (PENP-
Prinzip)

> Unterschiedliche
Erscheinungsformen von
Maverick Buying verstehen
und l6sen

> Business Case: Die Losung
der Herausforderung
»Maverick Buying” intern
wirksam , verkaufen®, um
auch den C-Level zu
begeistern

> Strategien zur nachhaltigen
Minimierung von Maverick
Buying

> Eine starke Toolbox von
Instrumenten und Hebeln

lhr Nutzen

> Sie erhalten zusatzlich die
Checkliste ,MAVERICK
BUYING: Argernisse in
Werte verwandeln", mit
deren Hilfe Sie nach der
Veranstaltung in |hre
Umsetzung starten kénnen.

Ablauf Kompakttraining

Der heutigen Zeit angemessenist > 4 Stunden (online), inkl. 45
dieses Training in einer Minuten Pause
kurzweiligen Online-Session von
150 Minuten angesetzt, die jeder
in seinem Arbeitsalltag

integrieren kann. Termine

17.05.2024, 10:00 — 14:00 Uhr
Zielgruppe

Leiter*innen Einkauf,
Mitarbeiter*innen Einkauf

> Weitere Termine auf
www.niro-akademie.de

Leistungsumfang

> 240 Minuten Training, Checkliste
flr die eigene Nutzung

Dozenten

Hans Boot von der Durch
Denken Vorne Consult GmbH.
Die Einkaufsberatung ist auf
Unternehmen aus dem
Maschinenbau spezialisiert. Zu
ihren Schwerpunktthemen
gehoren Einkaufsorganisation,
Einkauf 4.0 und
Risikomanagement.

Teilnahmegebiihr

€ 266,' zzgl. MwsSt.

> Mitglieder von NIRO erhalten
10 % Rabatt auf die Netto-
Teilnahmegebihr
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Online in MS-Teams



